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Quando iniciamos a Missao de mapear o ecossistema
empreendedor, [a em 2018, nosso objetivo era trazer um
olhar maior para as comunidades gue ainda estavam
nascendo (emergentes), dando assim, visibilidade para
fora dos centros geradores de startups.

Hoje, dois anos depois, e em um cenario cada vez mais
mMaduro, entendemos que era © momento de dar um
0asso adiante. Por isso, no Mapeamento de 2020, além
das comunidades emergentes, vocé encontrara dados
sobre 0s principais polos de startups no Brasil, como
Sao Paulo, Rio de Janeiro, Belo Horizonte e Floriandopolis,
alem de dados necessarios para os dias atuais e que
foram captados pela primeira vez, incluindo diversidade
e impacto do Covid-19.

Nosso objetivo, é cada vez mais compreender o cenario
nacional de startups, gerando dados confiaveis e com
densidade, identificar as principais dores e poténcias
em cada regiao do Brasil, para orientar cada vez mais,
tomadas de decisdes pautadas em dados e inteligéncia.

O gue VOCcé vé agui, € um documento vivo. Se quiser Nos
ajudar, podera contribuir para melhorias e atualizacoes,
afinal, somos um ecossistema em constante evolucao.

E & para isso, que este estudo existe!



Como este

mapeamento
fol feito?

O Mapeamento de Comunidades da Abstartups,
este ano com co-realizacao do Sebrae, € um estudo
gue propode registrar dados demograficos e o perfil
das startups em todo Brasil, aléem de identificar
atividades e agentes de fomento a inovacao e ao
empreendedorismo nas comunidades. Por isso, a
captacao se divide em dois eixos:

Mapeamento de Startups

A Abstartups conta hoje com uma base de mais de
13 mil startups cadastradas no Startuplbase, Nossa
base aberta e atualizada em tempo real, e com 5 mil
startups associadas. Além desses dados, durante

0S Mmeses de maio a setembro de 2020, captamos
respostas com uma amostragem de 3.000 startups
de todo Brasil atravées de formulario.

Os dados qgue vocé encontrara a seguir, estao

todos em porcentagem e sao referentes apenas as
startups ativas na data de publicacao, tendo sido
desconsideradas startups, que apos analise, estavam
desativadas ou nao correspondiam a definicao de
startup estabelecida neste estudo.

Documento de Atores

O Mapeamento de atores € um documento
colaborativo, construido em conjunto com uma rede
de liderancas locais e comunidades. Hoje, nossa rede
conta com mais de 300 curadores qgue contribuem
com este trabalho.

Vocé encontra a lista completa de atores mapeados
em cada comunidade, assim como a lista completa
de curadores deste ano, agui na pagina oficial do
Mapeamento 2020.


https://abstartups.com.br/mapeamento2020-sul/

REALIZACAO

O Mapeamento de Comunidades
€ uma iniciativa da Abstartups.

A Abstartups existe para construir
O ambiente ideal para as

startups transformarem o pais.
NOS INspiramos, capacitamaos,
conectamos e advogamos pelas
startups, porgque acreditamos No
papel da inovacao como motor de
transformacao positiva para o pails.

ASSOCIACAD BRASILEIRA DE STARTUPS

Co-Realizacao

O Sebrae — Servico de Apoio as
Micro e Peguenas Empresas

& uma entidade civil sem fins
lucrativos gue trabalha desde 1972
pelo desenvolvimento sustentavel
dos peqguenos negocios. Para

1SS0, a entidade promove

Cursos de capacitacao, facilita

O acesso a servicos financeiros,
estimula a cooperacao entre

as empresas, organiza feiras e
rodadas de negocios e incentiva

O desenvolvimento de atividades
gue contribuem para a geracao de
empregos e rendas.




O sul do Brasil vem se mostrando uma regiao pulsante para o
crescimento rapido de startups, empresas de tecnologia e demais
players do ecossistema de inovacao. Temos polos de tecnologia
estruturados e referéncias nacionais, como o de Floriandpolis e do Vale
do Pinhao, em Curitiba, e iniciativas emergentes gue prometem muitas
oportunidades no Rio Grande do Sul.

Queria exemplificar como este mercado € aguecido com exemplos da
mMinha trajetdria como executivo de uma organizacao de um setor muito
tradicional, as Empresas Randon, gue vem desde 2018 se conectando a
startups de diferentes formas, e muitas delas da regiao sul gue ganham,
hoje, projecao mundial.

E o caso da Piipee, startup de Bento Goncalves (RS) gue conectamos
em 2019 para nos ajudar a reduzir c consumo de agua e agora &
referéncia na ONU pelo seu trabalho em sustentabilidade. Ou a Dictas,
de Floriandpolis, gue usa inteligéncia de dados na area de saude e Nnos
ajudou a lidar melhor com a pandemia. Tem também a Truck Help, uma
plataforma para caminhoneiros paranaense gque foi a primeira startup
investida pela Randon Ventures, Nnossa unidade de investimento.

Muito dessa efervescéncia gue vemos nas oportunidades a

startups na regiao sul vem se dando pelo comportamento das
empresas tradicionais, que vém notando a necessidade de trabalhar
colaborativamente para resolver seus propblemas em conjunto, se
conectando a startups para buscar solucdes que, até poucos anos atras,
tentaram resolver internamente e sozinhas. 1Isso vem criando demandas
por solucdes cada vez mais rapidas, mais inovadoras, mais digitais - a
cara do gue o ecossistema de startups tem a oferecer.

Daniel Martin Ely, CTO das
Empresas Randon | Parceiro

Regional

Empresas
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Género

oM N3o Binario

1fsi=y| Mais homens

Mais mulheres

SJ0BR Masculino

Feminino

lekfel Branca

Parda

25

idade
m 46 anos ou Mais

De 41 a 45 anos

De 35 a 40 anos
i “y De 31 a 35 anos
pyAoy De 26 a 30 anos

12 De 20 a 25 anos

Ie8 Menos de 20 anos

Orientacao sexual

Prefiro nao responder

m Bissexual

A%y Homossexual

CEW) Heterossexual



Modelo de negoécio

Perfil da
startup

25

3.6

= ~ 7/} Taxa sobre transacoes
Area de atuacao

'MW Clube de assinatura

Alimentacao Venda direta

1S4 Marketplace

SaasS

JASH Gestao
m E-Commerce
Educacao Escala
110)58 Finangas ~
Tracao
Desenvolvimento de Software
! | | | Operacgao

VAl Agronegocio

Saude e Bem-Estar

2lwh Validacdo

ldeacao

O Curiosidade

60

Publico alvo

e

B2C

B2B

Tamanho do time

m 101-200 pessoas

40-100 pessoas
siel | 21-40 pessoas

11-20 pessoas

6-10 pessoas

<XR°N 1-5 pessoas




A

Faixa de
faturamento

-Acima de 5 milhdes
- R$ 2.5 a5 milhdes

51 R%$1a25milhdes

67 R$ 500 milalmilhao

- R$250 mil a R$500 mil

154 R$50 mil a R$250 mil

47 | R$30 mil a R$50 mil

R$10 mil a R$30mil




Ja recebeu investimento?

Nao

Startups ja foram:

22Xl Nenhuma das opcodes

Acelerada

21c Pré Acelerada

40

35

30

25

20

15

10

investimentos

Tipo de investimento

i/ Series A

Wy |nvestidor Anjo

Aceleradora

?A4 SEED

Origem do investimento

i sl Internacional
Outro estado

sl Mesmo estado

LyAN Local

I




Pessoas com deficiéncia

Bl o>+ \océ sabe a orientacdo sexual dos seus
0/ 4 Metade COIegaS?

De 25% a 49%

Diversidade

Com certeza nao
De 6% a 25%

|44 Provavelmente nao

Nao sei dizer

Provavelmente sim

viei | Menos de 5%

@ Nenhuma

De 95% 2 100% Pessoas transexuais

Mulheres

Pessoas hegras

w45 Com certeza sim

De 76% a 95%

g Metade O quao importante é diversidade
De 6% a 25% para a startup?

De 51% a 75%

49 Metade

- De 25% a 49%

De 6% a 25%

vivAl Menos de 5% 0

@ Nenhuma

28 Nem um pouco importante

Pouco Importante

o) ~ .
Menos de 5% Importante. mas ndo essencial

275 Nenhuma vioyed Importante

Muito importante

Pessoas com 50+ anos

De 95% a 100%

A De 76% a 95%

- De 95% a 100%

De 76% a 95%

I

Metade A sua startup apoia a diversidade?

i De 25% a 49%

o O VeDY0 2D% 10.2%

EMenosdeS% sim Nnao Nao sei

0.4 De 51% a 75%
Metade

De 25% a 49%

49 De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

JEXA Nenhuma



Qual foi o maior impacto? Contratacoes

Nos custos operacionais

22| Negociagdes de investimento

No time

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Desligamentos

Afetou o faturamento?

15.5 Nliag

40 — Aumento de 50% ou mais

Aumento de 30%

Aumento de 10%

Reducao de mais de 50%

<iisl Reducao de 50%

i e COVID-19
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PORTO ALEG RE

ComunidadeRS
#HPortoAlegre. A
capital gaucha
renasce cComo
comunidade
acolhendo uma das
cenas mais vibrantes
no Brasil. Alegre.
Porto Alegre é apenas
uma das cidades
que compodem a
Comunidade RS, e
traz um ecossistema
diverso em areas de
atuacao.



PVKIV ALEVUKE

01l.
Perfil do founder

Género

Igual
Mais homens

1lel Mais mulheres

Idade

30

1|50 46 anos ou mais
25 F

De 41 a 45 anos

De 35 a 40 anos

De 31 a 35 anos
De 26 a 30 anos
WA De 20 a 25 anos

Orientacao sexual

=) Prefiro ndo responder

Outros

Homossexual
Heterossexual

Raca

Prefiro ndao responder

m Negra
Branca

Parda

02.
Perfil da startup

Area de atuacéo

Alimentacao
Educacao
=12} Big Data

IS9e ) Industria

Setor Automotivo

Desenvolvimento de Software

E-commerce

Agronegdcio

PAONS Salde e Bem-Estar

Modelo de negdcio

1[Efey| Outros
Venda de dados

%is) Licenciamento
Hardware
Consumer

|[&i74 Taxa sobre transacdes

Jhsy Clube de assinatura

WA \/cnda direta

Marketplace

SaasS

Fase da startup

Escala

30.2 BigIe]e)

Operacao

KyAN Validacao

11'5f ldeacgao

KXW Curiosidade

Publico alvo

Il B2S

B2P

e B2G
zisiel B2B2C

B2C

WA B2B



FVUKIV ALEVKE

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento
80 L~
L R$ 2.5a 5 milhdes
40-100 pessoas "A7B8 Nenhuma das opcdes 50
u R$ 1a 2.5 milhdes

Acelerada

m 21-40 pessoas

11-20 pessoas 1[4, Pré Acelerada

20.8 Incubada

R$250 mil a R$500 mil

2loksr R$50 mil a R$250 mil

Ja recebeu investimento? R$30 mil a R$50 mil




FVUKIV ALEVKE

04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%

»10}7/ Nos custos operacionais

1=l De 76% a 95%

°) 41 Negociacbes de investimento

el De 51% a 75%

Metade

De 25% a 49%

No time

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

De 6% a 25% Pessoas transexuais

X°® Menos de 5%

Faturamento

ISR Nenhuma

60 - Aumento de 50% ou mais Desligamentos

Aumento de 30%

Pessoas hegras

1e)| Aumento de 10%

Permanece o mesmo

Metade y/=, Reducdo de mais de 50%

SR8 Sim

Pessoas com 50+ anos

EWA De 95% a 100%

De 25% a 49% sWAl Reducio de 50%

Reducao de 30%

Redugao de 10%

7450 De 6% a 25% Metade

. Menos de 5% =4 | De 25% a 49%

Nenhuma

De 6% a 25%

o4 Menos de 5%

JAWA Nenhuma




RS

ComunidadeRS
#Serra. Caxias do Sul
€ uma das cidades
da Comunidade RS
#Serra. Localizada
no Rio Grande do
Sul a cidade ¢ a

2° gaucha mais
populosa e tem sua
economia centrada
principalmente na
iIndUstria e servicos.

T

A



AAIRAD DV DVL
Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Setor Automotivo

Recursos Humanos

7/9/| Desenvolvimento de Software .5 Escala
S| Igual
g4 Economia Circular T .
(] Tracao
Mais homens
eterossexua YA Alimentacao
Operacgao
Masculino Construcao Civil Peras
I=r=! Feminino y/7/ Venda no varejo/Atacado Validac;éo
Gestao .
18.8 Qle[EEleE]e)

Saude e Bem-Estar

lleWA E-commerce

Idade Raca ] -
Modelo de negécio Publico alvo

46 anos ou mais

WA Outros
De 41 a 45 anos
Negra Hardware B2G
De 35 a 40 anos
B 2150 Clube de assinatura
ex¥:M Branca visi B2B2C

pist| De 31 a 35 anos
24 Venda direta

De 26 a 30 anos
Marketplace

SaaS

205y De 20 a 25 anos




LCAAIRAD DV DVL
02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento
35 25
8 R$1a 2.5 milhdes
V&3 Nehuma das opgdes
i “1+4© pessoas XY ceterad 20 F R$ 500 mil a1 milhdo
11-20 pessoas
Incubada =M R$250 mil a R$500 mil
4 ey 6-10 pessoas 15
KIMEY 1-5 pessoas R$50 mil a R$250 mil
10
725 R$10 mil a R$30mil
V4 [ ] [ J ?
Ja recebeu investimento? | B -0 e RETO mil
vl Sem faturamento
O

YAl Nao

s Sim



LCAAIAD DV DUVL
04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres

H De 95% a 100%

KW De 76% a 95%

250 De 51% a 75%
LIER Metade
De 25% a 49%

De 6% a 25%

Nenhuma

Pessoas negras

visi| De 6% a 25%

7L Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

O @

Pessoas transexuais

2 Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

De 6% a 25%

Menos de 5%
Nenhuma

Maior Impacto

Nos custos operacionais
522 Negociagdes de investimento
No time

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

375

Aumento de 50% ou mais

Reducao de 50%

145 Reducdo de 30%

Reducao de 10%

Contratacoes

Desligamentos

ksl Sim




ComunidadeRS #SantaMaria. Santa Maria
e considerada uma cidade universitaria,

O que contribui com uma das
potencialidades da regiao que € a mao de
obra qualificada. Com empreendedores
jovens, entre 36-30 anos (33,3%), tem um
cenario de validacao forte (55,6%).



SAN I A MAKIA

Ol.

Perfil do founder

Género

Idade

50 -
40 |-
30

20

22.3 QleVE]

Mais homens

b0 | Mais mulheres

YA Masculino

Feminino

De 35 a 40 anos

IVAFA De 31 a3 35 anos

wie! De 26 a 30 anos

11110 De 20 a 25 anos

02.

Perfil da startup

Orientacao sexual

Area de atuacéo

Imobiliario
'I'I'I Homossexual E-commerce
88 °] Heterossexual Educacao
Energia
Xy Gestao

Raca Modelo de negécio

© Q

Outro

\1[72 Taxa sobre transagdes

2 Hardware

4 SaaS

Publico alvo

Fase da startup

cxiey Tracao

Operagao

Xey Validacao

B2G

S B2B2C

2 B2B



02.

Perfil da startup

60

Tamanho do time

11-20 pessoas

LiEiE) 6-10 pessoas

Slels) 1-5 pessoas

SANIA MAKIA

03.
Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das opc¢odes

11l Acelerada

Pré Acelerada

Incubada

Ja recebeu investimento?

Faixa de faturamento

R$ 500 mil a1 milhao

R$250 mil a R$500 mil

R$50 mil a R$250 mil
et | Abaixo de R$10 mil

LXPD Sem faturamento




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

4| De 51% a 75%

cxie) De 25% a 49%

Ly De 6% a 25%

Nenhuma

Pessoas hegras

AN De 6% a 25%

Nenhuma

[ ] o AN

Pessoas com deficiénci

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

De 25% a 49%
De 6% a 25%
778 Nenhuma

Impacto Covid-19

60

50

40

30

20

10

Maior Impacto

Nos custos operacionais

Negociacdes de investimento

1IAF No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

| Aumento de 30%

Aumento de 10%

ISeXs] Permanece o mesmo

Reducao de 10%

SANIA MAKIA

05.

Contratacoes

Desligamentos




RS

ComunidadeRS #TaquariValley. Lajeado
e um municipio do Rio Grande do Sul,
tendo como maior parte de seu mercado
formado por industrias de transformacao
e desenvolvimento do ecossistema de

startups.




LMAJEALYV

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Desenvolvimento de Software
Vendas
1% Homossexual
Big Data
el Heterossexual
@ Salude e Bem-Estar
@ Agronegocio

Modelo de negécio

Idade Raca
46 anos ou mais
De 413 45 anos
|24 De 35 a 40 anos
pISNS) De 31 a 35 anos

De 26 a 30 anos

Mais homens

YAl Masculino

Escala

¥Rk Tracao

Feminino

ZwA°} \/alidacao

Publico alvo

Outros

[ 2% Venda de Dados
Venda direta

19c) Marketplace
YAR B2B2C

42 °) SaaS




LAJEALYV

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

30

%8 R$ 2.5 a 5 milhdes
Nenhuma das opg¢des 25+

40-100 pessoas

11-20 pessoas

Acelerada R$ 1a 2.5 milhoes

<YAN Incubada

1I4%] 6-10 pessoas 12z R$250 mil a R$500 mil

essoas -|5 B
2l ° P R$50 mil a R$250 mil
. . . or Abaixo de R$10 mil
Ja recebeu Investimento?
5 -

4% Sem faturamento




LAJEALV

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 76% a 95%
Metade
visis)| De 6% a 25%

Nenhuma

Negociag¢des de investimento

No time

wisis No faturamento da startup

<YAN N3ao

Na aquisicao de clientes e vendas

Pessoas transexuais

Pessoas hegras @

De 6% a 25%

Faturamento

Desligamentos

Aumento de 30%

Permanece o mesmo

Reducao de mais de 50%

4% Menos de 5% Reducao de 50%

Pessoas com 50+ anos

Reducdo de 10% VAN N3o

AR Nenhuma

De 76% a 95%

De 6% a 25%

Menos de 5%
Nenhuma




ComunidadeRS
#ValeDosSinos. A
comunidade de Vale
dos Sinos recebe esse
nome em homenagem
a0 proprio rio dos Sinos.
A regiao pertence a
parte metropolitana de
Porto Alegre e engloba
OS Mmunicipios de Ararica,
Canoas, Campo Bom,
Dois Irmaos, Estancia
Velha, Esteio, Ivoti, Nova
Hartz, Nova Santa Rita,

Novo Hamburgo, Portao,
g _* o Sao Leopoldo, Sapirana e
- Wl T Sapucaia do Sul.

E DOS SINOS

i : -
- o

RS



VALE UDVo 21NV2

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Construcao Civil

IndUstria

Seguros

Venda por varejo/atacado

Escala

vie) Mais homens

Mais mulheres

vis) Alimentacao

ol Financas {0l Validacao

Feminino

Modelo de negécio

Idade Raca Publico alvo

[0l 46 anos ou Mmais

De 41 a 45 anos

De 35 a 40 anos

%i0) De 31a35anos

m Branca
n Parda

E{0M De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos




02.
Perfil da startup

Tamanho do time

80

11-20 pessoas

VALE UDVo 21

NV2D

03.
Investimentos

Startups ja foram: Faixa de faturamento

R$1a 2.5 milhdes
R$ 500 mil a1 milhao

R$50 mil a R$250 mil

R$30 mil a R$50 mil

R$10 mil a R$30mil

Pré Acelerada

VAON Incubada

Ja recebeu investimento?




VALE DVD 21

04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

NV

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

[l De /6% a 95%
Nos custos operacionais
De 51% a 75%
».0) Negociacdes de investimento
6] Metade 1[0) No time
De 25% a 49% No faturamento da startup
=00 Na aquisicdo de clientes e vendas

.

7I0l De 6% a 25%

B \cnhuma Pessoas transexuais

Faturamento
Pessoas hegras

40 °
Desligamentos
Aumento de 30%
30
'IO De 25% a 49% 25 |- 40 Permanece o mesmo
20 110} | Reducao de mais de 50%
De 6% a 25%
P O + or Reducao de 30%
o . essoas com 50+ anos
{0} Reducao de 10%
5 -
ZAOW Nenhuma o

Metade




" f:'d;' o | Vale do Pinhao.
5y o - —— Curitiba € uma
das cidades da
> comunidade
Vale do Pinhao.
Comunidade
ol criada para
promover
as cidades
inteligentes
i /L = na regido,
NN i FEEE fomentando o
JE: VTS ~ desenvolvimento
GRG0 i |l T4 tecnoldgico e
—h ML e 4 econdmico com
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» VIKI 1 1DA

01l.
Perfil do founder

Género

Igual

Mais mulheres
Masculino
Feminino

Idade

25+

46 anos ou mais

1
20
De 41 a 45 anos
15 wAl5) De 35a 40 anos
De 31 a 35 anos
10
pANSY De 26 a 30 anos
5 -
De 20 a 25 anos
0

02.
Perfil da startup

Area de atuacéo

Impacto social e Ambiental

Orientacao sexual Fase da startup

7/ Esportes

Prefiro nao responder

Bissexual

v/72| Venda por Varejo

oBoY Biga Data pAsNA Tracao

Operacgao

Validacao

¥ Comunicacdo e Mkt

Imobiliario

°)s) Agronegodcio

Construgéo Civil ldeacao

Educacao

Publico alvo

Amarela

Consumer

Branca

Hardware

Marketplace
SaasS



02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram:

60
<YM Nenhuma das opcdes

40-100 pessoas

vy Acelerada
15 21-40 pessoas

Pré Acelerada

Incubada

11-20 pessoas

7A0Fc] 6-10 pessoas

Ja recebeu investimento?

Nao

Sim

40

35

30

25

20

15

10

DA

Faixa de faturamento

Acima de 5 milhdes

R$ 2.5 a5 milhdes
R$1a 2.5 milhdes

R$30 mil a R$50 mil

R$10 mil a R$30mil

Abaixo de R$10 mil

WA Sem faturamento



04.

Diversidade nas startups

Mulheres

De 95% a 100%

PAIS De 76% a 95%

De 51% a 75%

751 Metade

De 25% a 49%

De 6% a 25%

YA Menos de 5%

yIsWA Nenhuma

Pessoas hegras

Metade

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Pessoas com deficiéncia

1127 | De 95% a 100%
Metade

w274 Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas transexuais

De 6% a 25%
Nenhuma

Pessoas com 50+ anos
De76%a95%

49| Metade

YAl De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

Nos custos operacionais

Negociag¢des de investimento

No time

No faturamento da startup

siefl Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

40 |2v4 Aumento de 50% ou mais

Aumento de 30%

Aumento de 10%

Permanece o mesmo

Reducao de mais de 50%

Reducao de 50%

1)c9sy| Reducao de 30%

» VIKI 1 1D

Contratacoes

Desligamentos

AEr Sim




MARING

RedFoot Maringa. Entre as arvores
Mmaringaenses, empreendedores se rednem
e constroem uma comunidade. Maringa

& uma das 11 cidades gue compdem a
comunidade Redfoot que atua no Norte do

Parana.

t

.......
-




VIAKINGUA

01l.
Perfil do founder

Género

Igual

Mais homens
Mais mulheres

788 Masculino

1l Feminino

Idade

De 41 a 45 anos

De 35 a 40 anos

De 31 a 35 anos

vicl'4 De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos

02.
Perfil da startup

Orientacao sexual Area de atuacdo Fase da startup

Comunicagao e Mkt

7/ Construcao Civil

Recursos Humanos
Vendas

WAl Scguranca e Defesa

==l Escala

sl Homossexual )
AWA Tracao

fsfed Heterossexual

Operacgao

Governo 7ask“3 Validacao

yiy/ Imobiliario

Alimentacao

1748 Agronegdcio

Raca T
g SaUdeeBem—Estar PUbllco alvo

Modelo de negdcio

WASY Amarela ] Outros
70X} Branca Consumer
353
Clube de assinatura
Parda
. B2C
11e)| Venda direta
=12l Marketplace Avs B2B

SaaS



MAKINUA

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

80 -

Nenhuma das opcées XM R$ 2.5 a5 milhdes

Acelerada
Pré Acelerada

Incubada

1ok 21-40 pessoas

11-20 pessoas

R$250 mil a R$500 mil

145 6-10 pessoas

1-5 pessoas

R$50 mil a R$250 mil

Ja recebeu investimento?




VIAKINUA

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

% %
De 76% a 95%

=il De 51% a 75%
Metade

De 6% a 25%

Menos de 5% Pessoas transexuais
Nenhuma Faturamento

Pessoas negras @ Y mento de 50% o s Desligamentos
or ISRel Aumento de 30%

Nos custos operacionais
S3e) Negociacdes de investimento

No faturamento da startup

70.6 Nao

Na aquisicao de clientes e vendas

30 Permanece o mesmo
A5 De 6% a 25%
Pessoas com 50+ anos et
Y2 Nenhuma ok Reducdo de 50% 82 4 INEDS

.._, 5he) Reducao de 10%
0

De 6% a 25% A5 Sim




LONDRINA
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Red Foot Londrina. A segunda maior cidade
do Parana, Londrina € um dos principais
polos de AgTechs do pais. Ao chegar na
cidade dos pés vermelhos, confira a ativa
agenda de Meetups da RedFoot e conheca
OS Cases em operacao (34,8%) e tracao (39,1%).



LVNKINA

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Seguros

420 Turismo

8.7 Escala

KSR Tracao

Prefiro nao responder

Homossexual

CIM) Heterossexual

42) Recursos Humanos

Mais homens

A% Mais mulheres

Masculino

AR Construcao Civil 2l Operacao

Feminino IndUstria Validagéo
°Js) Finangas
E-Commerce
1l Saude e Bem-Estar
Idade Raca T
Agronegocio P u bl ICO a IVO
25
[Sgel 46 anos ou mais p °
Modelo de negécio
De 41 a 45 anos
4~ 7 Outros
o B2S
De 35a 40 anos Amarela Licenciamento
/4 De 31a35anos A s LAl B2B2C
De 26a 30anos 'A%y \/enda de dados B2C
A4 De 20 a 25
- ©coasoanos Taxa sobre transacdes
| A% Menos de 20 anos

Hardware

il Venda direta

Marketplace

SaaS



LVNLDKINA

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

80 -

Nenhuma das op¢des

11-20 pessoas {04 Acelerada

visH ) 6-10 pessoas

1-5 pessoas

217/ Pré Acelerada

R$50 mil a R$250 mil

Incubada

R$30 mil a R$50 mil

Ja recebeu investimento?

~

ywA N3O

Akl Sim




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

sis | De 76% a 95%
Metade

De 25% a 49%

L0 De 6% a 25%

AW Menos de 5%

{04 Nenhuma

Pessoas hegras

De 25% a 49%

2ISHE De 6% a 25%

m Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

De 25% a 49%
%S| De 6% a 25%

iCIY Nenhuma

Pessoas transexuais

2/ Menos de 5%

oIy Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

@ Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

Nos custos operacionais
Negocia¢des de investimento

No time

No faturamento da startup

wlail Na aguisicdo de clientes e vendas

Faturamento

35
1IE5 | Aumento de 50% ou mais
30
IS Aumento de 10%
251
KIS Permanece 0 mesmo
20|
1W/4 Reducao de mais de 50%
15F
A Reducado de 50%
¢
10
Reducao de 30%
5 -
Reducao de 10%
0

LVNLDKINA

Contratacoes

s 8

39.1 Bl

Desligamentos

Il N3o

WA Sim



Campos Valley. A comunidade surgiu com

O objetivo de fomentar o ecossistema
regional e movimentar pessoas em torno da
tecnologia. A cidade hoje € conhecida pelo

seu pargue industrial bem desenvolvido e
iNniciativas agricolas.



PN

01l.
Perfil do founder

Género

LErel Mais homens

=0 Masculino

Feminino

Idade

80

De 31 a 35 anos
De 26 a 30 anos

1A UIKVIoA

Orientacao sexual

Raca

15374 Prefiro ndao responder

Branca

02.
Perfil da startup

Area de atuacéo

Logistica

1154 Bissexual

1/217/| Direito

My Heterossexual o
Agronegaocios

11597/ Industria

Saude e Bem-Estar

Modelo de negécio

Venda de Dados

Venda direta

Consumer

10l SaaS

Fase da startup

Publico alvo

ldeacao

ceiel B2B2C

B2C




FPFUVUNIA URKVIA

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

35

30
40-100 pessoas

25
>0 L 6-10 pessoas
15k 1-5 pessoas
10

5 -

0

SE®] Nenhuma das opcgdes

Acelerada

R$ 2.5 a 5 milhdes
57/ R$ 500 milalmilhao
R$50 mil a R$250 mil

R$10 mil a R$30mil

Lk Sem faturamento

Ja recebeu investimento?




04.

PN

Diversidade nas startups

Mulheres

574 De 51% a 75%

De 25% a 49%

Xy De 6% a 25%

el Nenhuma

Pessoas hegras

De 6% a 25%

0 Nenhuma

Lxsel Menos de 5%

Pessoas com defic

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

- 7/ Negociacdes de investimento
L] No time
No faturamento da startup
Na aquisicao de clientes e vendas

Pessoas transexuais

154 Menos de 5%

e,y Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

LEIE] De 6% a 25%

Nenhuma

35
30 .
Aumento de 50% ou mais
25F
EEXS Permanece o mesmo
20
1|27/ Reducdo de mais de 50%
15F
Reducao de 50%
10 F
Reducao de 30%
5 -

1A UKV~

Contratacoes

Nao

Sim

Desligamentos

Sy Nao

1S4 Sim



CASCAVEL

[e[SEISSURVEHISYA(@
Iguassuvalley).
Cascavel, cidade
da regiao oeste do
Parana, pertence

a comunidade
lguassu Valley, que
busca fomentar

O ecossistema de
Inovacao da regiao
assim como realizar a
sua governanca.




MDAV EL
Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Recursos Humanos
|53/ Educagao
eterossexua TIC e Telecom
1[5/ Alimentagao
EX®y Financas

Escala

YAN Tracao

Mais homens

7ARA Masculino
11 4xf Operacgao

Validacao
V4 [ J
Modelo de negoécio
Idade Raca T
Publico alvo
50 -
Outros
40T 46 anos ou Mais Amarela Clube de assinatura
B2B2C
30 De 35a 40anos Z¥XR Branca [Rax] Marketplace
AXe] De 31 a 35 anos 571 BN B2C
20 | “vAcl Parda
De 26 a 30 anos 42.9 NEpAS]
10




CADGVAYVEL

02. 03.

Perfil da startup Investimentos
Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento
60 30
50} 1120 pessoas YAl Nenhuma das opcdes el
4ol 610 poccons PEYE Acelerada 14 R$ 500 mil a1 milhdo
Incubada 20
30 <¥AN 1-5 pessoas R$50 mil a R$250 mil
“r 15 2 R$10 mil a R$30mil
10
10 - Il Serm faturamento
0 ” ° °
Ja recebeu investimento?
5 _
0

~

AR Nao

28.6 Bllna




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

¥R De 6% a 25%

Nenhuma

Pessoas hegras

Menos de 5%

YAl Nenhuma

visis) De 25% a 49%

De 25% a 49%

Pessoas com deficiénc

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

d

3 Menos de 5%

- ¥4 Nenhuma

A4 De 25% a 49%

De 6% a 25%

/495l Menos de 5%

Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

Nos custos operacionais

Negociac¢des de investimento

AW Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

50

40 -

Aumento de 30%
30

Aumento de 10%

20
Permanece o mesmo

10

Contratacoes

Desligamentos

85.7

14.3

CADGVAYVEL

7.4

Sim

Nao

Sim
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Comunidade Foz do Iguacu. Por ser uma
cidade altamente turistica, € facil entender
porgue este € o segmento principal das
startups (40%), com modelos voltados para
SaasS (40%) e Marketplace (40%).

IGUAGU

RS



01l.
Perfil do founder

Género

70/ Mais mulheres

Masculino

vi0)" Feminino

Idade

40
35

30

46 anos ou mais

YAON De 35 a 40 anos

25
20
De 20 a 25 anos
15

10

plO VA0 Ll0n

02.
Perfil da startup

Orientacao sexual Area de atuacdo Fase da startup

Prefiro ndo responder

E-Commerce

Turismo

0l \/alidacao

Ideacao

o Modelo de negécio
aca Publico alvo

Consumer

40

0]




02.
Perfil da startup

Tamanho do time

60
50 F
40 |-
30
20

10

@)

rVY4 W

Investimentos

Startups ja foram:

Ja recebeu investimento?

UV IGVAGY

60

50

40

30

20

10
I O

Faixa de faturamento

R$50 mil a R$250 mil



FrVY4 UV I

04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

VALU

Mulheres Pessoas com deficiénci Maior Impacto Contratacoes
De 95% a 100%
Lo D€ 76% a 35% Negociagdes de investimento
Metade YAON Na aquisicdo de clientes e vendas
vA0l De 25% a 49%
Nenhums Pessoas transexuais

Faturamento

Pessoas hegras
Desligamentos

Aumento de 50% ou mais

'“A0) Menos de 5%

m Nenhuma

2/0) Aumento de 10%

m Permanece o mesmo

Pessoas com 50+ anos

De 95% a 100%

P10 De 6% a 25%

E Nenhuma




Startup SC. Pela primeira mapeada,
Floriandpolis gue esta entre as 10 cidades
com maior numero de startups no Brasil,
POSssuUi um alto grau de maturidade, com
startups em fase de tracao (37%) e escala
(17,9%) e com 13,9% com faturamento
entre R$ 500 mil a 1 milho.

FLORIANOPOLIS




FLVUKIANUVFPVLID

Ol. 02.

Perfil do founder

25

Idade

Género

IRl Homem Transgénero

A58 Igual

Mais homens

Mais mulheres

Masculino

Feminino

46 anos ou mais

De 41a 45 anos

De 35 a 40 anos

Py De 31 a 35 anos

Orientacao sexual

Prefiro nao responder

Homossexual

clefe] Heterossexual

Raca

Prefiro nao responder

Amarela

Branca

1294 Parda

Perfil da startup

Area de atuacéo

Desenvolvimento de Software

Logistica

J/72 Direito

JWN TIC e Telecom

WA |mobilidrio

Comunicacao e Mkt

>/ Recursos Humanos

Saude e Bem-Estar

Financas
Educacao

Modelo de negécio

Outros

vyl Venda de Dados

Hardware

API

Consumer

Taxa sobre transag¢des

m Clube de assinatura

217, Venda direta

m Marketplace
Saa$sS

Publico alvo

Fase da startup

W/cl Escala

Tracao

PAlcl Operacao

Validacgao

ldeacao

20.5

S B2B



FLUUKIANVFUVLID

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

50

Acima de 5 milhdes
40-100 pessoas

2| 21-40 pessoas

Acelerada 25

11-20 pessoas
Pré Acelerada m R$1 a 2.5 milhoes
vis)| 6-10
pessoas l 20 N
ncubada
PN -5 pesson: &8 R$ 500 mil a1 milhdo
151 =P R$250 mil a R$500 mil
Ja recebeu investimento? | R$50 mil a R$250 mil
S5 R$30 mil a R$50 mil
5 |
1" R$10 mil a R$30mil
0 Abaixo de R$10 mil

%8 Sem faturamento



04.

FLUUKIANVFUVLID

Diversidade nas startups

Mulheres

De 95% a 100%

74 De 76% a 95%

el De 51% a 75%

1|54 Metade

De 25% a 49%

vi0)s) De 6% a 25%

Menos de 5%

AN Nenhuma

Pessoas hegras

Metade

27| De 25% a 49%

De 6% a 25%

kel Menos de 5%

<YAR Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

De 6% a 25%

1748 Menos de 5%

ey Nenhuma

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

31 De 95% a100%
1WA De 76% a 95%
WA Metade
De 25% a 49%
De 6% a 25%
m Menos de 5%

Nenhuma

1'%] Metade

De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

Nos custos operacionais

Negociac¢des de investimento

No time
1W/te] No faturamento da startup

PASYS Na aquisicdo de clientes e vendas

Faturamento

Aumento de 50% ou mais

Aumento de 30%

Aumento de 10%
Permanece o mesmo

m Reducao de mais de 50%

Reducao de 30%

/% Reducdo de 10%

Contratacoes

Desligamentos

52.1

12.3

Sim

Nao

Sim
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_ ' Joinville Startups. Joinville é reconhecido
‘w | i g BN | ot b I - celeiro de empresas de tecnologia e startups

b | . il ' NO pais, com diversos eventos acontecendo
e presenca de aceleradoras, incubadoras e
alguns fundos de investimento.



VINVILLE

01l.
Perfil do founder

Género

2.9 JIe[VE]

vio)| Mais homens

Feminino

Idade

30

46 anos ou mais
PISWA De 41a 45 anos
De 35 a 40 anos
A8 De 31 a 35 anos
De 26 a 30 anos

WAl De 20 a 25 anos

Raca

Orientacao sexual

Prefiro ndo responder

IR Branca

SYAN Heterossexual

02.
Perfil da startup

Area de atuacéo

Agronegdcio

IndUstria
Recursos Humanos
Esportes

1[50 Desenvolvimento de Software

L Financas

Modelo de negécio

Outros
“.°I Venda de Dados
Hardware
w2l Consumer
Taxa sobre transacdes
PASE Clube de assinatura

Venda direta

=17/ Marketplace

ApRc] SaaS

Publico alvo

Fase da startup

Escala

pisyey Tracao

Operacao

Validacao

ldeacgao

YAl B2B2C

Sy B2B



JUINVILLE

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

60

Acima de 5 milhoes
101-200 pessoas

Nenhuma das opcdes 35—

21-40 pessoas R$ 25 a5 milhodes

Acelerada

30
=/ Pré Acelerada

286 a
vieis) Incubada

20 -
WAl R$250 mil a R$500 mil
Ja recebeu investimento? o 2R R$50 mil a R$250 mil
12 i 2= R$30 a R$50 mil
o | 2l R$10 mil a R$30mil

Abaixo de R$10 mil

P Sem faturamento



04.

Diversidade nas startups

Mulheres

De 95% a 100%

Al De 76% a 95%

De 51% a 75%

Metade

De 25% a 49%

<7/ De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas hegras

72 De 25% a 49%

De 6% a 25%

4%y Menos de 5%

Pessoas com deficiéncia

De 25% a 49%

yASH Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas transexuais

vAsH Menos de 5%

SYAR Nenhuma

Pessoas com 50+ anos
De51%a75%

De 25% a 49%
De 6% a 25%
/454 Menos de 5%

JAPA Nenhuma

05.

Maior Impacto

Nos custos operacionais
Negociagbdes de investimento
No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

Aumento de 50% ou mais

Aumento de 30%

11174 Aumento de 10%

Permanece o mesmo

Reducao de mais de 50%

Reducao de 30%

Reducao de 10%

VINVILLE

Impacto Covid-19

Contratacoes

<YAN N3o

Desligamentos

~

SIR“N Nao

m--



UMENAU
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Blumenau Startups. O interior catarinense
revela coisas incriveis e a Comunidade de
Blumenau é uma delas. Blumenau € uma
cidade de Santa Catarina, conhecida pela
Influéncia européia e a alta producao téxtil e
vem se destacando na regiao com no setor
de inovacao.



DLVIVIENAY

01l.
Perfil do founder

Género

Nao Binario

Feminino

Idade

46 anos ou Mmais

De 41 a 45 anos
De 35 a 40 anos

vish| De 31a 35anos

piel De 26 a 30 anos

n De 20 a 25 anos
Menos de 20 anos

Orientacao sexual

Raca

12

Outros

YA Heterossexual

02.
Perfil da startup

Area de atuacéo

E-Commerce
Industria
2350 Construcao Civil
SWA Transporte e Mobilidade
SWA Saude e Bem-Estar
Logistica
|7, =) Desenvolvimento de Software
Seguros
1p245) Gestao

IfsW4 Financas

Modelo de negécio

12 Venda direta

Marketplace

E SaaS

Fase da startup

Publico alvo

12

Validagao

ldeacao

20

Curiosidade



02.
Perfil da startup

Tamanho do time

101-200 pessoas

n 21-40 pessoas

11-20 pessoas

1-5 pessoas

DLUVIVIE

03.
Investimentos

Startups ja foram:

SY“8 Nenhuma das opcdes

Acelerada

Pré Acelerada
Incubada

Ja recebeu investimento?

20

15

10

NAY

Faixa de faturamento

Abaixo de R$10 mil

P[0l Sem faturamento



04.

Diversidade nas startups

Mulheres

De 95% a 100%

Metade

Menos de 5%

E Nenhuma

DLUVIVIE

O5.
Impacto Covid-19

Pessoas com deficiéncia Maior Impacto

E Menos de 5%
Nenhuma

Nos custos operacionais

n Negociag¢des de investimento

1157 No faturamento da startup

E Na aquisicao de clientes e vendas

Pessoas transexuais
Faturamento

Y48 Aumento de 30%

Aumento de 10%

n Reducao de mais de 50%

E Reducdo de 50%
reducao de 30%

Reducao de 10%

Pessoas com 50+ anos

De 6% a 25%

INAY

Contratacoes

Sim

Desligamentos
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Desbravalley. A comunidade surgiu no oeste do estado de Santa Catarina e inclui a
cidade de Chapecd. A comunidade surgiu como um movimento de fortalecimento do
ecossistema empreendedor na regiao reunindo informacao eventos e iniciativas da regiao.



LIMAFEGCY
Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Recursos Humanos

Esportes
Escala

1575} Saude e Bem-Estar

E-commerce

X2y Educacao

RN Mais homens XN Tracao

eterossexua

el Masculino vkl Operagao

Impacto Social

Feminino Validagéo
Gestao
Logistica °ls1 |ldeacao
Desenvolvimento de Software
Agronegocio
Idade Raca T
Publico alvo
V 4 [ J
Modelo de negécio
ARy 46 anos ou Mais
40 | ARsy Outros
°)s) De 35a 40 anos Branca
Licenciamento il B2B2C
30 vistis] De 31a 35 anos
A Parda °/5] Taxa sobre transacdes
20k De 26 a 30 anos B2C
Hardware
De 20 a 25 anos
10 Venda direta
Menos de 20 anos
0 1[“95 Marketplace

SaasS




02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

R$1a 2.5 milhdes

40-100 pessoas Nenhuma das opcdes

Acelerada

Incubada

1Sl 21-40 pessoas

11-20 pessoas

1lSH8 6-10 pessoas

R$10 mil a R$30mil

v 4 [ ] (4 ?
Ja recebeu Investimento B . oixo de R$IO mil

Il Sem faturamento




CFAFEGY

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

%W De 51% a 75%
E Metade
De 25% a 49%
De 6% a 25%

Menos de 5%

Nos custos operacionais

Negociac¢des de investimento

No time

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Nenhuma Pessoas transexuais

Faturamento
Pessoas negras Y vienos e s _ .
2 Nenhuma u Aumento de 50% ou mais DeSIlgamentos
e 65 4 7o | Aumento de 30%
N LEX] Permanece o mesmo

Menos de 5% Reducao de 30%
B \cnhuma Pessoas com 50+ anos Nao
Sim

De 25% a 49%
48 De 6% a 25%
M Nenhuma



Costa Valley (@costavalley). A comunidade
nasceu com o objetivo contribuir para o
desenvolvimento de pessoas, empresas,
iNnstituicoes de ensino e startups da regiao.
Fazem parte da comunidade as cidades

de: Balneario Camboriu, Balneario Picarras,
Bombinhas, Camboriy, Ilhota, Itajai, ltapema,
Luiz Alves, Navegantes, Penha e Porto Belo.

COSTA VALLEY




LUSI1A VALLEY

01l.
Perfil do founder

Género

A2 Igual

Mais homens

YAR Masculino

Feminino

Idade

422 46 anos ou mMais
De 41 a 45 anos
De 35 a 40 anos

pisis) De 31a 35anos

EEX|y De 26 a 30 anos

Orientacao sexual

eterossexua

Raca

Parda

WA Branca

02.
Perfil da startup

Area de atuacéo

’

Imobiliario
Gestao
=1e) E-Commerce
W) Construcao Civil
XY Esportes
Agronegdcio
Moda e Beleza
Desenvolvimento de Software
Financas
Logistica

Modelo de negdcio

Outros

YAl L icenciamento

1lSA8 Venda direta

Hardware

SaaS

Publico alvo

Fase da startup

c)s1 | Escala

KISAN Tracao

Operagao

vyl Validagao

ldeacao

ey B2C

LA B2B



02.
Perfil da startup

Tamanho do time

421 21-40 pessoas

11-20 pessoas

6-10 pessoas

1-5 pessoas

Startups ja foram:

Acelerada

Pré Acelerada
Incubada

Ja recebeu investimento?

LCUISIA VALLEY

03.
Investimentos

50

Faixa de faturamento

R$1a 2.5 milhdes

270 R$ 500 mil a1l milhdo
=0 R$250 mil a R$500 mil

vkistl R$50 mil a R$250 mil

R$10 mil a R$30mil
22 Abaixo de R$10 mil

XN Sem faturamento



LWCUISIA VALLEY

04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%
De 76% a 95%
cis| De 51% a 75%
A8 Metade
visis) De 25% a 49%

De 6% a 25% Pessoas transexuais

Nos custos operacionais

Negociacdes de investimento

No time

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

Ayl Menos de 5%

Nenhuma

Desligamentos

Aumento de 50% ou mais
w4 Nenhuma
40 -

A4Sy Aumento de 30%

Pessoas hegras

30F )5 Aumento de 10%

m De 25% a 49% 20k Permanece o0 mesmo
Pessoas com 50+ anos N
De 6% a 25% ol Nao
Reducao de 10%

=lsl Menos de 5%

De 25% a 49% 0

De 6% a 25%
Menos de 5%
Nenhuma

JARS Nenhuma
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Equipe Abstartups

2 Ana Flavia Carrilo, Conteldo e Inteligéncia
Filipe Motoike, Designer
ez eSte José Muritiba, Diretor Executivo

Daniel Fazoli, Diretor de Operacdes

es.t u d O? Amure Pinho, Presidente

Mateus Lana, Diretor Financeiro

Equipe Sebrae

Natalia Bertussi, Coordenadora Nacional de Startups no Sebrae
Arthur Coelho, Coordenacao Nacional de Startups no Sebrae

Curadores regionais

Cligue aqui para conhecer todos os lideres regionais que contribuiram
para este estudo!




Como posso participar dos
proximos mapeamentos?

O mapeamento de comunidades da Abstartups € um documento Vivo
construido em conjunto com as comunidades. Cada um pode contribuir
de uma maneira diferente para que ele se torne cada vez melhor e
atualizado. Veja como vocé pode contribuir:

Startup

Nossa base de dados é atualizada
diariamente. Se vocé nao
conseguiu participar desta vez,
responda aqui o formulario para
futuras atualizacoes.

Parceiro estratégico

Se vOocé € uma organizacao

de apoio a startups, pode se
tornar um parceiro da area

de Informacao e contribuir
ativamente com a base de dados.
Entre em contato aqui.

Lider de comunidade

Como lider de comunidade, vocé
pode se tornar um curador de
Mapeamento, contribuindo com

O Mapeamento de atores da sua
regidao. Registre-se aqui para fazer
parte!


https://forms.gle/6XNCWgzCgQZeCjfb8
https://forms.gle/qtof1UhjTRr9qQEAA
https://abstartups.com.br/mantenedores/

